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Marktanalyse

Auf diese Schliisselfunktionen
kommt es in Zukunft an

Das vergangene Jahr ist fiir die Schloss- und Beschlagindustrie alles in allem positiv verlaufen,
auch wenn die starken Zuwachse aus der ersten Jahreshalfte zum Jahresende merklich abflach-
ten. Hier lesen Sie die Prognose fiir 2012 und welche Herausforderungen die Branche erwarten.
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Mit dem voll verdeckten Drehkipp-, Dreh- und Tiltfirst-Beschlag NT Designo lassen
sich laut Roto PVC- und Holzfenster bis zu 150 Kilogramm auch nachriisten.

GFF-Experten
Autorin: Kerstin Pdtzold
Fotos: Roto

Flir 2012 rechnet der Fachverband Schloss
und Beschlagindustrie (FV S+B) mit nur
einem geringen Anstieg des Marktvolu-
mens um 0,6 Prozent auf 12,8 Millionen
Fenstereinheiten. ,Neubau und Sanie-
rung werden davon zu etwa gleichen Tei-
len profitieren®, sagt Holger Koch, stellver-
tretender Geschaftsfihrer des FV S+B. Im
Wohnbau rechnet der Verband mit einem
Wachstum von etwa einem Prozent, wah-
rend die Entwicklung im Nichtwohnbau
voraussichtlich ,minimal ricklaufig” ver-
laufe. Bei den verwendeten Rahmen-
materialien gebe es in der Banche keine
gravierenden Verschiebungen. ,Aller-
dings”, rdumt Koch ein, ,konnten hoch-
wertige Holz-Metall-Konstruktionen in
der Kaufergunst offenbar leicht zulegen.”

Fir den AuBentlirenmarkt prognos-
tiziert der Verband dhnliche Entwicklun-

gen. ,Bis Ende 2012 werden in Deutsch-
land zirka 1,267 Millionen AuRentlren
verkauft werden.” Das entspricht einer
Steigerung von zirka 0,7 Prozent im Ver-
gleich zum vergangenen Jahr. ,Ahnlich
wie im Fenstermarkt wird der Wohnbau
mit einem Plus von einem Prozent wach-
sen, der Nichtwohnbau dagegen minimal
riicklaufig sein.”

Die Parallelen treffen laut Koch auch
auf den Neubau- und Sanierungsbereich
zu. Anlass zu ernsthaften Sorgen bereite
ebenso wenig der Blick auf die Entwick-
lung der Exportmarkte. Diese, das erklart
der Verbandsexperte, werde weiter ,posi-
tiv, aber eben recht unterschiedlich“ ver-
laufen. Auf die Frage, wie sich die Preise
fur die Basismaterialien entwickelt ha-
ben, antwortet Koch: , Alle fiir die Schloss-
und Beschlagindustrie wichtigen NE-
Metalle, wie z.B. Kupfer, Messing, Alumi-
nium, Zink und Zinklegierungen, sind ver-
gangenes Jahr billiger geworden, liegen
allerdings immer noch deutlich Gber dem

Stand von vor zwei Jahren.” Die viel zitier-
te ,Stagnation auf hohem Niveau® be-
schreibe die derzeitige Lage recht zutref-
fend. Bei Kupfer und Messing seien ak-
tuell wieder Preissteigerungen erkennbar.
,Bei Stahlerzeugnissen sieht die Situation
dhnlich aus. Lediglich bei Edelstahlble-
chen scheint die Zeit der grollen Preis-
schwankungen (vorerst) vorbei zu sein.”

Ein Muss — einfache Bedienbarkeit
Was die Branche laut Koch immer starker
beschaftigt, ist das Wissen um umweltre-
levante Eigenschaften von Bauprodukten:
,Sind international bereits unterschiedli-
che Zertifizierungssysteme fir Gebdude
wie CASBEE (Japan), BREEAM (UK), LEED
(USA), HQE (Frankreich), der Carbon-Foot-
print usw. etabliert, setzt sich in Deutsch-
land derzeit das Bewertungschema der
DGNB durch.”

Fir Schloss- und Beschlagprodukte
liegen EPDs mit branchenspezifischen
Aussagen fir einige Produktgruppen (sie-
he Infokasten auf dieser Seite) vor und
stehen Mitgliedsunternehmen auf Nach-
frage zur Verfugung. Nach Einschatzung
des Fachverbands halt weiter der Trend zu
schwereren Fenstern, Fenstertliren und
Tiren an. ,Die Beschlagindustrie bietet
daflir Schwing- oder Wendebeschlage.
Trotz allem muss die einfache Bedienbar-
keit fur alle Benutzergruppen gewahrleis-
tet bleiben” betont Koch. Um die Barriere-

EPDs fiir die Beschlagbranche

Klassifizierte Bauprodukte

e Schlosser (komplette Einsteckschlosser
flir Tliren)

e SchlieRzylinder (fiir Tiiren, Schrinke,
Schliefécher)

¢ Beschlége (fiir Tiiren und Fenster)

o Tlirschlief3er (fiir Drehfliigeltiiren)

Quelle: Fachverband Schloss-
und Beschlagindustrie
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freiheit sicherzustellen, riickten Boden-
schwellen und Dichtungssysteme flir He-
beschiebe-Elemente, aber auch fir Dreh-
fligel-Tiren mehr und méhr in den Fokus.
,Dass Komfort und Sicherheit sich nicht
ausschlieflen missen, zeigen z.B. Parallel-
schiebe-Systeme, welche eine einbruch-
hemmende Spaltliftung bieten oder zu-
satzliche Funktionen zur Gebaudeauto-
mation ermoglichen.”

Windlast beriicksichtigen
Der klassische Drehkipp-Beschlag wird
nach Ansicht Kochs trotz der aufgezeigten
Konkurrenz weiterentwickelt und wichti-
ger Bestandteil im Sortiment bleiben.
Den Trend zu immer hoheren Fligel-
gewichten bestatigt Udo Pauly von Roto.
Der Marketingleiter des Bauzulieferers
aus Leinfelden-Echterdingen sieht daftir
im Wesentlichen drei Ursachen: ,Zum
einen sind es die politischen und ge-
setzlichen Vorgaben flir mehr Energieein-
sparung und Klimaschutz, zweitens die
architektonische Prioritat transparenter,
heller Lebensraume sowie drittens das
zunehmende Sicherheitsbedlrfnis der
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Schwerer im Trend

Flugeigaywvichic in Zentrzleuropa von 2000 bs 2010 verendert

) 2\
2000 \ \,5/1
/‘/‘\\

\9,5 )

—

(=]

N

N\

7%
®
10

()

Quelle: Eigene Marktforschung
© Roto 10/12010

Trend zu schwereren Fenstern: Wie die Roto-
Marktforschung ermittelte, stiegen die Fliigel-
gewichte in Zentraleuropa sukzessive an.

Immobilienbesitzer.” Diese Treiber fiihr-
ten bei Fenstern und Fenstertiiren in der
Praxis zu Veranderungen. ,Zugleich bie-
ten sie der Branche aber auch gute Profi-
lierungschancen.” Die Leistungsfahigkeit

der Beschlagindustrie hangt fur den Ex-
perten entscheidend davon ab, wie sie die
besonderen Herausforderungen auf den
Feldern Bedienkomfort und Windlas-
ten/Dichtigkeit bewaltige. ,Komfortrele-
vant ist, dass sowohl groBere Fligel als
auch der Sicherheitsaspekt zu mehr
Verschlusspunkten und SchlieRteilen im
Fenster flhren.“ Hohere Gewichte belas-
teten das Gesamtsystem des Bauele-
ments beim Kippen und Dreh6ffnen ,sta-
tisch wie dynamisch enorm®

Ungeachtet dessen erwarteten die
Kunden gleich hohe Bedienkrafte und ei-
ne lange Lebensdauer. ,Je groker die Glas-
fléche ist, desto starker wirkt die Windlast
aufdas Fenster ein.” Gleiches gelte analog
fiir die Anforderungen an die Schlagre-
gendichtigkeit. Zudem kommt es laut
Pauly darauf an, die statischen bzw. mon-
tagetechnischen Mehrbelastungen zu be-
herrschen. ,Aus diesem Grund braucht
und verlangt der Markt sichere, schnell
verfligbare Komplettlosungen.” Und zwar
fir alle Rahmenmaterialien, die unter-
schiedlichen Offnungsarten sowie auflie-
gende bzw. verdeckte Systeme.

39



