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,90 Sexy wie ein
Flachbildschirm”

GLASWELT: Sehr geehrter Herr Schmidt, wie
schatzen Sie die Marktentwicklung 2011 bei
den Beschldgen flir Fenster und Fassaden so-
wie beim Glas ein?

Stephan Schmidt: Unsere Einschétzung ist ja
bekannt: Zum Jahreswechsel sind die Auftrags-
blcher voll und die Auftrage aus 2010 reichen
weit ins neue Jahr. In der gemeinsam mit den
Verbanden VFF (Verband Fenster + Fassade), BF
(Bundesverband Flachglas) und pro-K (pro-K In-
dustrieverband Halbzeuge und Konsumprodukte
aus Kunststoff eV erstellten Studie zum Tiren-
und Fenstermarkt, melden wir dennoch einen
moglichen Rickgang der Stiickzahlen von 1,3 %
fUr Fenster in 2011 — betrachtet Giber den gesam-
ten Zeitraum. Ursache hierflr ist die nicht ein-
zuschdtzende Wirkung des Endes der Konjunk-
turprogramme und der Rickgang der zur Ver-
fugung stehenden KfW-Mittel. Rein rechnerisch
waren sogar gréRere Riickgdnge begriindbar. Al-
lerdings meldet die LBS wie auch andere Betei-
ligte aktuell eine deutliche Zunahme bei Neu-
baugenehmigungen fiir 2011. Wir hoffen zudem
auch, dass der Renovierungsmarkt anspringt und
die erforderlichen Energieausweise fiir Wohnun-
gen zu einem Wachstum fiihren. Aktuell haben
wir den dritten strengen Winter in Folge — auch
dies kann den Markt beschleunigen, wenn die
Heizkostenabrechnungen kommen.

GLASWELT: Sehen Sie Beschlagstrends fiir
Fassaden und Interieur, die weit {iber das heu-
te libliche Leistungsspektrum hinausgehen.

Schmidt: Ja natlrlich! Im Bereich der Fassa-
den gilt unverdndert: grofle klare Fldchen lie-
gen im Trend. Wenn 6ffenbare Fenster vorgese-
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hen sind, was wegen Liftung und Kontakt zur
Umwelt dringend zu empfehlen ist, missen die-
se groflen Fenster oder Tiren mit hohen Ge-
wichten bewegt werden. Mit moderner Tech-
nik ist das mihelos méglich, aber dazu sind be-
sondere Beschlagslésungen erforderlich. Diese
gibt es am Markt; sie werden auch mit biindiger
AuBSenfliche angeboten. Im Innenbereich wird
das Angebot noch umfangreicher — ansprechen-
de Designbeschlage sorgen dort flr das perfek-
te,Finish” in allen Rdumen, egal ob Biiro, Wohn-
raum, Kiche oder Badezimmer.

GLASWELT: Bei welchen Themenfeldern se-
hen Sie fiir Verarbeiter (Glas, Fenster, Fassade)
in diesem Jahr gute Marktchancen?

Schmidt: Jeder ist hierbei ein Stiick weit selbst
seines Gliickes Schmied. Auf Fachmessen und in
der Fachwelt liegen die Informationen Uber Ener-
gieeinsparung und Komfortgewinn durch an-
spruchsvolle Fenster-, Turen- und Fassadenlgsun-
gen vor. Diese Informationen mussen zum End-
kunden gelangen, und daran missen alle mitwir-
ken. Wenn der Kunde erst einmal Interesse zeigt,
tendiert er gerne zu hoherwertigen und dauer-
haften Losungen. Zusétzliche Offnungsarten und
auch Themen wie Einbruchhemmung sind in der
Regel gut vermittelbar. Der Trend zur groRflachi-
gen Verglasung ist ungebrochen, kombiniert mit
Dreifachverglasung missen die hoheren Ge-
wichte durch technische Lésungen im Beschlag
sicher abgeleitet werden. Somit liegt die L6-
sung in der Beratung und Verbreitung - die An-
schaffung eines modernen Fensters sowie einer
ansprechenden Haustlr muss so sexy werden,
wie der mittlerweile tibliche Flachbildschirm!




